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Lo que mejor sabes hacerLo que mejor sabes hacerLo que mejor sabes hacer
La teoría de la ventaja absoluta de Adam

Smith… y su gran problema.

Repaso en 30 segundos Ejemplo de la web: mesas y coches en horas de trabajo.

Especialización
Cada país en lo que mejor
hace.

Ventaja absoluta
Producir con menos horas.

Adam Smith
Teoría del valor trabajo.

El problema
Si un país es mejor en todo.

Solución
La ventaja comparativa
(Ricardo).

¿POR QUÉ SE ESPECIALIZAN LOS PAÍSES? Porque tienen ventaja
produciendo algunos bienes. Hay dos teorías: la ventaja absoluta
y la ventaja comparativa.

1

¿Por qué no lo produce todo
cada país?

ÁLEX

Porque sale mejor
especializarse… y comerciar.

LUCÍA

ventaja
absoluta

ventaja
comparativa

VENTAJA ABSOLUTA (Adam Smith): un país debe especializarse en

lo que produce con menos recursos, es decir, con menos horas
de trabajo.

2

Quien tarda menos, lo hace.
LUCÍA

¡Parece lógico!
ÁLEX

menos horas
= ventaja absoluta

EJEMPLO: horas de trabajo que necesita cada país para producir
una mesa o un coche.

3

A hace una mesa en 5 horas;
B, en 10.

ÁLEX

Pero un coche: A en 200
horas y B en 50.

LUCÍA

mesa coche

país A 5 h 200 h

país B 10 h 50 h

¿QUIÉN HACE QUÉ? A tiene ventaja absoluta en mesas (5 h < 10 h)
y B en coches (50 h < 200 h). A hace mesas, B hace coches, y
luego intercambian.

4

A vende mesas a B y B
vende coches a A.

LUCÍA

¡Los dos salen ganando!
ÁLEX

mesa coche

país A 5 h 200 h

país B 10 h 50 h

EL PROBLEMA: ¿y si un país es más rápido en todo? Ahora A hace
la mesa en 5 h y el coche en 50 h; B, la mesa en 10 h y el coche
en 200 h.

5

A tiene ventaja absoluta en
las dos cosas…

ÁLEX

…y B no tendría nada que
vender. ¿Fin del comercio?

LUCÍA

mesa coche

país A 5 h 50 h

país B 10 h 200 h

LA SOLUCIÓN la dio David Ricardo con la ventaja comparativa:
aunque un país sea peor en todo, puede especializarse en lo que
le cuesta menos renunciar.

6

La clave es el coste de
oportunidad.

LUCÍA

¡Lo vemos en la siguiente
historieta!

ÁLEX

David Ricardo
ventaja comparativa


